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A Beratung &
ﬂ Analyse

Telekom & SAP - ein digitales Dreamteam

Die Telekom spricht Mittelstand

Mit SAP flir den Mittelstand kombiniert die Telekom ihre eigenen Kompetenzen, wie Qualitat, Sicherheit und Nahe,
mit einem SAP Vollsortiment, dass wir (iber unser SAP Partner Okosystem sicherstellen. Wir wihlen aus unserem
Partner-Netzwerk diejenigen mit der besten Expertise aus und bilden, zusammen mit lhnen, ein schlagkraftiges
Team flr Ihr Unternehmen.

Das Analystenhaus Experton stuft uns regelmafig als Leader im
Cloud Computing und ,Internet of Things® ein. Kiinstliche Intelli-
genz, Machine Learning, Bots, Blockchain, Sensoren, Predictive
Maintenance, Digital Twins und 5G Campus Netze — mit unserer
Kompetenzin diesen wichtigen Next Generation Technologien wird
der Sprung zur digitalen Welt und Entwicklung von Innovationen
auch fir Sie ein Leichtes!

Wir begleiten Sie von Anfang an. Beginnend mit der richtigen Ana-
lyse und Beratung, liber kleinere Vorprojekte bis hin zurEinflihrung,
Migration oder Transformation bis hin zum Betrieb und der Histori-
sierung der Altdaten. Alles aus einer Hand. Gekauft, gemietet oder
geleast. Lokal oder Global.

Die Telekom bietet lhnen im Rahmen Ihres Transformation-Prozes-
ses einen SAP Ende-zu-Ende Services flr alle Produkte. Aus einer
Hand, auf Basis des Telekom Trigon Modells fir Ihre digitale Trans-
formation. Von der Konnektivitat bis zur Anwendung: Wir digitali-
sieren lhren Geschaftsbetrieb llickenlos. Unser Antrieb dabei? Ihre
Zufriedenheit und lhr Erfolg. Lassen Sie uns jetzt gemeinsam pro-
aktiv lhre Zukunft gestalten.

Unser SAP Portfolio erzeugt dabei Energie in
drei Dimensionen: alle SAP Produkte werden
dabei von der Telekom (ber den kompletten
Lifecycle on any Cloud auf Microsoft Azure,
Amazon Web Services, oder der Telekom Cloud
bereitgestellt. Angefangen bei S/4 HANA Uber
Business by Design bis hin zu Business One.

Von der kleinsten Business Suite, tiber Multi-
Cloud und SAP Cloud-Ldsungen mit globaler
Reichweite bis hin zu SAP ERP On Premise —
lizensiert oder gemietet. Beratung,
Projekt, Betrieb — in allen Phasen
begleitet Sie unsere Magenta

Security Expertise.
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Build your own SAP Digital Power House

Die Methode

Unsere Analyse- und Beratungs-Methode ist einfach, analytisch und objektiv.
Mit unserem Telekom Trigon Modell betrachten wir Ihre Herausforderungen
ganzheitlich und nutzen die synergetischen Chancen. Fiir Sie ein echter Mehr-

wert. Denn unsere Standards ermdglichen uns eine zuverlassige Automatisie-

rung und Skalierung im Beratungsprozess.

Wir setzen dabei auf Tools, die in weniger als 1-2 Stunden ein
komplettes ,Rontgenbild” ihrer Prozess- sowie Datenlandschaft
darstellen. Das visualisierte Ergebnis ist objektiv und faktenbasiert.
Setzen Sie das in Relation zu mehrmonatigen Workshops und Inter-
views, die ein subjektives, einseitiges Bild widerspiegeln.

Wie funktioniert das genau?

Basierend auf unserem nachhaltigen SAP-Lifecycle Ansatz erstellen
wir bei der Beratung & Analyse Ihres Unternehmens einen virtuellen
Zwilling lhres existierenden Systems und durchleuchten mit dem
Telekom Trigon Modell alle wesentlichen Handlungsfelder lhres
Unternehmens. Dabei bewerten wir Ihr personliches SAP Digital
Power House gezielt auf der Daten-, Anwendungs- und Infrastruk-
turebene. Die Telekom bietet Ihnen dabei die perfekte Losung in-
klusive Lizenzen und Subskriptionen aus einer Hand — unabhéangig,
ob dies On any premise oder in der Cloud ist.

Das Telekom Trigon-Modell: Wir kennen ihre Herausforderungen
und bringen diese unter einen Hut.

Unsere digitale Beratungsformel: 7 Handlungsfelder auf 3 Ebenen

Potenziale und Synergien der 7 Hand-
lungsfelder kombiniert mit dem Fokus
der 3 Ebenen

Strukturiert/unstrukturiert

ERP — CRM - DocuSign
Microsoft — Salesforce — SAP — Cisco

Netze (Festnetz & Mobilfunk) 5G —
Multi-Cloud — New Edge Technologien
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Universale Digitalberatung
= Synergien durch ganzheitliche,
integrierte, analytische Methode

= Modell der Wirklichkeit (Virtual
Twin): das Haus des Kunden

= Analyse & Bewertung

= Schnell, objektiv & teil-automatisiert
durch Tools und Kollaboration

= Alle Ebenen fachlich und im
Okosystem betrachtet Ende zu Ende
aus einer Hand
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S/4 Transformation & Betrieb
Analyse

Okosystem

Service-

SAP Cloud Platform = Historisierung Management

Das Partner Okosystem der Telekom

Wussten Sie das die Deutsche Telekom einer der gréBten SAP Partner in Deutschland ist?

Wussten Sie das die Deutsche Telekom einer der groRten SAP Partner in Deutschland ist? Weit (iber 1000 SAP
Transformationsprojekte werden jahrlich weltweit von der Telekom realisiert. Uber 2.000 SAP Expert*innen und
ein SAP Partner Netzwerk mit (iber 60 Spezialeinheiten in 18 verschiedenen Landern sind dabei fiir Sie im Einsatz.
So ist es uns maoglich lhnen einen exklusiven 24/7 Support in deutscher Sprache anzubieten.

Wirvon der Telekom wissen: jeder Kunde ist individuell — unabhéngig
davon, ob es die gleiche Branche ist oder vergleichbare SAP-Systeme
genutzt werden. Daher nehmen sich unsere versierten SAP-Berater.
viel Zeit fir eine individuelle und passgenaue Beratung mit unserer
einzigartigen Methode und betrachten die Anforderungen und Be-

General-
unternehmer

lhrindividuelles
Angebot

durch den Generalunternehmer
Telekom Deutschland

Gegenstand unserer Beratung ist die tool-gestitzte Analyse ihrer
SAP Landschaft. Ihr Vorteil: wochenlange Workshoparien gehdren
der Vergangenheit an. In einer knappen Stunde erhalten Sie ein
vollstédndiges und objektives Bild ihrer Prozesse und Daten. Unsere
Methode ist faktenbasiert. Wir wissen, wie fehler- und llickenhaft
Interviews verlaufen kénnen. Das Ergebnis wird von Experten veri-
fiziert, bevor wir mit lhnen in die Anforderungsanlayse gehen. Dar-
aus ergibt sich dann der Plan mit unterschiedlichen Arbeitsschwer-
punkten. Unser Anspruch und Service dabei ist, dass wir als der

Verifikation
Tool Analyse

Anforderungs-
analyse

Beratung

Analyse

Account
Manager

Telekom Deutschland

Produkt-, Projekt- und individuelles
Losungsgeschaft

Arbeits-
schwerpunkte

dirfnisse lhres Unternehmen en Detail. Gemeinsam mit Ihnen ent-
wickeln wir die passende Losung im Rahmen eines Transformations-
Projektes und greifen dabei zur Realisierung auf interne und externe
Ressourcen zuriick — dank des performanten Partner Okosystems.

Die Telekom ist lhr
wirusted Advisor

T-Systems

Security-Know-how Innovationskompetenz
Internationale Ausrichtung

Partner

Zusammenarbeit der
Telekom Deutschland mit
externen Partnern fir
individuelle, passgenaue
Lésungen

Digitalisierer unsere IT- und TK-Kompetenz in die Waagschale
legen und Sie an den neuesten technologischen Innovationen teil-
haben lassen. Am Ende steht eine gemeinsam erarbeitete Zielland-
schaft. Sie wissen danach genau, was zu tun ist und wie der
Kosten-Nutzen-Case aussieht. Auch nach Vertragsschluss lassen
wir Sie nicht alleine und Ubergeben an den Service Manager.
Ihr vertrauensvoller Single Point of Contact fir alle Betriebs- und
Wartungsthemen.

Technologische
Innovation

Betrieb &
Wartung

Implementierungs-
Roadmap

Service

Auch nach Vertrags- Manager

schluss haben Sie

einen Ansprechpartner
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Reselling &
Know-how
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